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РЕФЕРАТ 

 

Кваліфікаційна бакалаврська робота містить 84 сторінки, 20 рисунків, 35 

бібліографічних посилань, 7 додатків. 

Метою роботи є висвітлення сучасної організації та методики обліку і 

реалізації готової продукції та розрахунків з покупцями і замовниками. 

Об’єктом дослідження є облік наданих послуг та розрахунків з 

покупцями (ua-referat.com) і замовниками ІТ-компанії ТОВ «Груп БВТ». 

Предметом дослідження виступає сучасна система обліку та аналізу ІТ-

компаній. 

Кваліфікаційна бакалаврська робота присвячена питанням обліку і 

аналізу реалізації готової продукції та розрахунків з покупцями і замовниками 

на прикладі (ua-referat.com) ТОВ «Груп БВТ». Розглянуто організаційно-

економічну характеристику компанії. Детально ознайомлено з синтетичним та 

аналітичним облік. Проаналізовано фінансові показники та інші дані стосовно 

обліку наданих послуг та розрахунків з покупцями і замовниками. 

ТОВ «Груп БВТ» веде активну ділову політику та має позитивну 

динаміку росту, збільшуючи свої фінансові показники. Насамперед це 

стосується збільшення чистого прибутку а також показників коефіцієнта 

оборотності активів, дебіторської та кредиторської заборгованості. Не менш 

важливим є розширення штату працівників, що веде до збільшенню клієнтів 

та отриманого доходу. 
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